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TARGET PRICE
$ 6,500,000

BUSINESS TYPE
Internetfirmen

COUNTRY
Vereinigte Staaten

BUSINESS ID
L#20260972

Digital-First Global Luxury Jewelry Platform Business

Bei dieser Gelegenheit handelt es sich um eine digitale Plattform für Luxusschmuck,
die darauf ausgelegt ist, Schmuck mit einem hohen durchschnittlichen Bestellwert
(AOV) in großem Umfang zu verkaufen.. Das Unternehmen, das von Anfang an als
digitales Unternehmen konzipiert wurde, hat die Beschränkungen herkömmlicher
Einzelhandelsmodelle umgangen, indem es die Automatisierung und den
dialogorientierten Verkauf in sein Kerngeschäft integriert hat.. Das Angebot umfasst
ein übertragbares Betriebssystem, das den Markenwert mit einem vollständig
integrierten Technologiepaket kombiniert und für ein sofortiges internationales
Wachstum bereit ist..

Zentrale Unterscheidungsmerkmale

Bewährte Online-Konvertierung: Nachgewiesener Erfolg bei der Konvertierung
von Luxusschmuck mit hohem AOV über digitale Kanäle.

Konversationsbasierter Handel: Die Verkaufstrichter sind vollständig mit
WhatsApp und Instagram DM integriert, um hochwertige Transaktionen zu
erleichtern.

Integrierter Technologie-Stack: Arbeitet auf einer proprietären End-to-End-
Plattform, die E-Commerce, CRM, Produktionsabläufe, Logistik und Finanzen
umfasst.

Skalierbare Automatisierung: Die Systeme sind hochgradig automatisiert, um
die manuelle Dateneingabe zu eliminieren, was ein Wachstum ohne linearen
Anstieg der Mitarbeiterzahl ermöglicht..

Maßgeschneiderte Kompetenz: Starke Fähigkeiten bei Maßanfertigungen und
individuellen Stücken, um die wachsende Nachfrage zu befriedigen.

Strategische Wachstumsmotoren

Die Plattform ist um modulare Hebel herum aufgebaut, die es einem Käufer
ermöglichen, das Wachstum entsprechend seiner spezifischen strategischen
Prioritäten zu aktivieren:

Geografische Expansion: Ein ROAS-gesteuertes, testweises Werbemodell für
die internationale digitale Akquisition.

Neue Vertikale: Kapazität zur Lancierung von Initiativen, wie z.B. im Labor
gezüchtete Schmuckkollektionen.

Vielfalt der Vertriebskanäle: Chancen für Marktplatzintegration, Live-Selling
und partnergeführten Vertrieb.
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Selektive physische Anwesenheit: Potenzial für physische Berührungspunkte
durch Ecken oder Versand, wo strategisch gerechtfertigt.

Strategische Überlegungen für Käufer

Dieser Vermögenswert ist so positioniert, dass er sofort einsatzfähig ist und das
Ausführungsrisiko für mehrere Käufertypen erheblich reduziert:

Einzelhandelsgruppen: Für eine schnelle digitale Beschleunigung ohne interne
Unterbrechung bestehender Modelle.

E-Commerce-Plattformen: Um ein bestehendes Portfolio um ein
Luxussegment mit hohem AOV zu erweitern.

Fertigungsgruppen: Vertikale Integration und Zugang zum Direktvertrieb an
den Verbraucher (DTC).

Finanzielle Käufer: Sie suchen eine Plattform mit einem Vermögenswert, der
bereits in die Skalierungsphase eingetreten ist.
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© 2026 MergersCorp M&A International. MergersCorp™ M&A International is the collective brand name of independent affiliates of MergersCorp M&A International. For 
more details on the nature of our affiliation, please visit us on our website https://www.mergerscorp.com/disclaimer. MergersCorp M&A International is not a registered broker-
dealer under the U.S. securities laws. MergersCorp M&A International does not offer or sell securities or provide investment advice or underwriting services. The articles or 
publications contained in this presentation are not intended to provide specific business or investment advice. The author or MergersCorp M&A International shall not be liable 
for any errors or omissions, or for any loss suffered by any person or organization acting or refraining from acting as a result of the content of this website. It is 
recommended that specific independent advice be sought before making any business or investment decision.

The information contained herein does not constitute an offer to sell or a solicitation of an offer or a recommendation to purchase securities under the securities laws of 
any jurisdiction, including the United States Securities Act of 1933, as amended, or any US state securities laws, or a solicitation to enter into any other transaction

The  projected  financial  information  contained  in  the  Memorandum  is  based  on judgmental estimates and assumptions made by the management of the target 
Company, about circumstances and events that have not yet taken place.  Accordingly, there can be no assurance that the projected results will be attained. In 
particular, but without prejudice to the generality of the foregoing, no representation or warranty whatsoever  is  given  in  relation  to  the  reasonableness  or  achievability  of  
the projections  contained  in  the  Memorandum  or  in  relation  to  the  bases  and assumptions underlying such projections and you must satisfy yourself in relation to the 
reasonableness, achievability and accuracy thereof.

By  delivering  this  Memorandum,  neither  MergersUS Inc.,  nor  its authorized agents are making any recommendations regarding the acquisition or strategies outlined 
herein. Interested parties shall exercise independent judgment in, and have sole responsibility for, determining whether an acquisition of the Company is suitable for them, 
and neither MergersUS Inc, nor its authorized agents have responsibility to, and will not, monitor the condition of interested parties to determine that an acquisition is or 
remains suitable for them. Among other things, suitability of an acquisition will depend upon an interested party’s investment and business plans and financial situation.

This document is prepared for information purposes only. It is made available on the express understanding that it will be used for the sole purpose of assisting the recipients 
to decide whether they wish to proceed with a further investigation of the Proposed Transaction.

The recipients realize and agree that this document is not intended to form the basis of any investment decision or any other appraisal or decision regarding the 
Proposed Transaction, and does not constitute the basis for the contract which may be concluded in relation to the Proposed Transaction.

All information contained in this document may subsequently be updated and adjusted. MergersUS Inc. has not independently verified any of the information contained 
herein or on which this document is based. Neither the Company, nor its management or shareholders, nor MergersUS Inc. , nor any of their respective directors, 
partners, officers, employees or affiliates make any representation or warranty (express or implied) or accept or will accept any responsibility or liability regarding or in relation 
to the accuracy or completeness of the information contained in this document or any other written or oral information made available to any interested party or its advisers. 
Any liability in respect of any such information or any inaccuracy in or omission from the document is expressly disclaimed.
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