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ERP Software Unternehmen GROSS REVENUE

$0
ERP Software Company erstellt maf3geschneiderte Softwareldosungen fiir exportierende EBITDA
oder inlandische Unternehmen jeder Grof3e. Das Unternehmens-ERP dient der $0
Steuerung lhres Unternehmens-ERP. Das Unternehmens-ERP hilft Ihnen, das
erfolgreichste Geschaftsmodell zu entdecken. Die Software bringt bewahrte Methoden BUSINESS TYPE
zur Organisation, Planung und Uberwachung in Ihr Unternehmen. Senken Sie lhre Software & SAAS
Kosten, steigern Sie lhre Effektivitat und arbeiten Sie mit einer bewussteren Kontrolle

< COUNTRY

mit EERP. _

Turkei
Ubersicht

BUSINESS ID
Dieses ERP-Softwareunternehmen zeichnet sich seit 1998 durch seine Projekte in L#20240675

verschiedenen Bereichen aus, insbesondere im Textilsektor, und durch die
Entwicklung von ERP-Software im University Technology Park.

e Mit seinem Expertenteam bietet das Unternehmen hochwertige Produktdesign-
und Installationsdienstleistungen an.

e Das Unternehmen arbeitet auch heute noch mit seinen ersten Kunden
zusammen.

e Sein wichtigstes Prinzip ist es, eine vertrauensvolle Partnerschaft mit seinen
Kunden aufzubauen und durch effiziente und systematische Arbeit zu deren
Wachstum beizutragen.

e Das Unternehmen madchte gemeinsam mit seinen Kunden wachsen und eine
erfolgreiche Partnerschaft aufbauen.

Wichtige Punkte

e Die Rentabilitatseinkinfte des Unternehmens aus dem Verkauf von
Technopark-Software sind von der Steuer befreit.

e Die im Rahmen des Exportentwicklungsprogramms TURQUALITY des
Wirtschaftsministeriums akkreditierte Software des Typs C hat die Zustimmung
des Beratungsunternehmens.

e Verkaufe sind mit Forderprogrammen bis zu 50% mdglich. Die Firma
Industrialist Certificate, 100% Domestic National Manufacturer Certificate und
High Technology Product (Technopark) Projektunterlagen. Diese Dokumente
gehoren zu den notwendigen Kriterien, um Unterstitzung fir Inlandsverkaufe
zu erhalten. Support-Programmierer sind in erster Linie fiir Produzenten in
dieser Gruppe geoffnet.

e Die Einnahmen teilen sich auf in 60% Lizenzverkaufe und 40% Beratung und
sind als Dienstleistungen positioniert. Benutzerlizenz (bis zu 1.000 Benutzer],
Umfang und zusatzliche Paketlizenzen (bis zu 50 kontinuierlicher Verkauf von
Produkten mit mehr als einer Erweiterungspaketlizenz) wird erweitert.

e Zusatzlich zur Nutzungslizenz ist die Infrastruktur fir den Verkauf von
Mietlizenzen bereit. Das gesamte digitale Infrastruktur-Cloud-System des
Unternehmens. Virtualisierung in Mietmodell-Technologien konnen schnell und
sicher verwendet werden, um einen groflen Internet-Browser auf den Benutzer-
Rechnern von EDS zu erstellen, die ERP Es wurde sichergestellt, um durch zu
arbeiten.

Koordinierung und Management auf hoher Ebene

Integrierte Datenbank: Das Unternehmens-ERP speichert Auftrags-, Kosten-,
Rohmaterial-, Planungs- und Produktionsdaten in einer détadlief3en relationalen
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Struktur.

“Modellierung des neuen Geschafts: Vor der Einfihrung werden die Geschaftsprozesse
des Unternehmens untersucht und die besten Methoden ermittelt.

Arbeitsorganisation: Das Management arbeitet mit der Aufgabenverteilung, die es
winscht.

Seitliche Inspektion: Es gibt einen schnellen und genauen Informationsfluss sowohl
zwischen den Flhrungsebenen als auch zwischen Abteilungen und Einheiten.

Prozessplanung und -tberwachung: Das Unternehmens-ERP plant automatisch
Prozesse und autorisiert Benutzer fir jeden Auftrag und meldet Verzogerungen und
andere Probleme.

Produkt- und Auftragsmanagement

Die Nachhaltigkeit eines Unternehmens hangt in hohem Maf3e vom erfolgreichen
Management der Kundenbeziehungen ab. Ein ERP-Unternehmen muss nicht nur einen
schnellen und prazisen Service zu akzeptablen Kosten anbieten, sondern auch sein
Fachwissen und seine Geschaftskompetenz unter Beweis stellen. Dies ist nur mit einer
leistungsstarken Auftragsverwaltung maoglich. Es ermaglicht die digitale Konvertierung
aller Auftragsverwaltungsdaten und bietet dem Kundenvertreter die absolute Kontrolle
Uber die Kollektion, die Musterdetails, die technischen Auftragsanforderungen und die
Produkt- und Materialliste.

e Beziehung zwischen mehreren Kunden und Modellen

e Schnelle Kostenabschatzung

e Detaillierte Ablage der Bestellung

e Bestellmenge Revisionskontrolle

e Technische Hinweise und Maftabelle mit eingebettetem Bild
e Probenverfolgung

e Uberwachung der Produktion

e Integrierter Speicher

e Rohmaterial Uberwachung

e Qualitatskontrolle

Prozess-Management

Die Planungsaktivitaten eines Unternehmens ermdoglichen eine optimale Nutzung der
Ressourcen, senken die Kosten und verhindern Verzogerungen bei der
Auftragsabwicklung.

Automatische Vorplanung
Produktionsplanung
Management Eventualwarnungen
Materialplanung

Einkauf, Bestandsmanagement Die Planung des Rohstoffbedarfs, die Versorgung und
die Lagerung sind die teuersten Bestandteile der Produktionskosten. Fehler in diesen
Prozessen kdnnen zu ernsthafter Verschwendung und Produktionsverzdgerungen
fihren.

Das Unternehmens-ERP ermaoglicht die Erstellung schneller und fehlerfreier
Kostenkalkulationen durch die Bereitstellung von Kostenkalkulationsmodulen, die
speziell auf Ihre Geschaftsprozesse zugeschnitten sind.

Das Unternehmens-ERP systematisiert die Bedarfsplanung, die Versorgung und das
Lager-ERP durch die Verwendung von unternehmensspezifischen
Bestandskennzeichnungsstrukturen.
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Das ERP-System des Unternehmens bietet Komfort durch leistungsstarke
automatisierte Tools, deren Entwicklung durch das langjahrige Know-how und die
Erfahrung des Unternehmens im Bereich der Textilversorgung unterstiitzt wird.

Kostenkontrolle

Unabhangig von der Gréfle eines Unternehmens ist die genaue Schatzung und
Uberwachung der Kosten ein zentrales Thema. Die Zunahme der Produkt- und
Prozessvielfalt verursacht Kostenkontrollposten in Hohe von Tausenden.

Produktionsmanagement

Hohe Qualitat, niedrige Kosten und termingerechte Produktion ist das oberste Ziel aller
Fertigungsunternehmen. Diese Bedingungen konnen nur durch standige Aufklarung,

Kontrolle und proaktive Entwicklung der Produktionseinheiten erfillt werden. Diese Art
von Fortschritt erfordert ein integriertes Informationssystem fir Produktionseinheiten.

e Studienbasierte Vorhersage
e Erweiterte Produktionsplanung
e Verwaltung des Schneideraums

Finanzielle Angelegenheiten Management

Die Finanzverwaltung umfasst die Module, die Daten aus anderen Modulen offiziell
abrufen, integrieren und aufzeichnen. Das Modul Finanzen besteht aus den
Untermodulen Bargeld, Laufende Posten, Bankwesen, Lager, Rechnungsstellung,
Schecks/Anleihen, Anlagevermdgen und Kostenrechnung.

e Bargeld

e Inventar

Girokonten
Scheck / Anleihen
Buchhaltung
Buchhaltung fur Treasury
Anlagevermogen
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The information contained herein does not constitute an offer to sell or a solicitation of an offer or a recommendation to purchase securities under the securities laws of any
Jurisdiction, including the United States Securities Act of 1933, as amended, or any US state securities laws, or a solicitation to enter into any other transaction

The projected financial information contained in the Memorandum is based on judgmental estimates and assumptions made by the management of the target Company,
about circumstances and events that have not yet taken place. Accordingly, there can be no assurance that the projected results will be attained. In particular, but without
prejudice to the generality of the foregoing, no representation or warranty whatsoever is given in relation to the reasonableness or achievability of the projections contained
in the Memorandum or in relation to the bases and assumptions underlying such projections and you must satisfy yourself in relation to the reasonableness, achievability
and accuracy thereof.

By delivering this Memorandum, neither MergersUS Inc., nor its authorized agents are making any recommendations regarding the acquisition or strategies outlined herein.
Interested parties shall exercise independent judgment in, and have sole responsibility for, determining whether an acquisition of the Company is suitable for them, and neither
MergersUS Inc, nor its authorized agents have responsibility to, and will not, monitor the condition of interested parties to determine that an acquisition is or remains suitable for
them. Among other things, suitability of an acquisition will depend upon an interested party’s investment and business plans and financial situation.

This document is prepared for information purposes only. It is made available on the express understanding that it will be used for the sole purpose of assisting the recipients to
decide whether they wish to proceed with a further investigation of the Proposed Transaction.

The recipients realize and agree that this document is not intended to form the basis of any investment decision or any other appraisal or decision regarding the Proposed
Transaction, and does not constitute the basis for the contract which may be concluded in relation to the Proposed Transaction.

All information contained in this document may subsequently be updated and adjusted. MergersUS Inc. has not independently verified any of the information contained herein or
on which this document is based. Neither the Company, nor its management or shareholders, nor MergersUS Inc., nor any of their respective directors, partners, officers,
employees or affiliates make any representation or warranty (express or implied] or accept or will accept any responsibility or liability regarding or in relation to the accuracy or
completeness of the information contained in this document or any other written or oral information made available to any interested party or its advisers. Any liability in respect
of any such information or any inaccuracy in or omission from the document is expressly disclaimed.

www.mergerscorp.com
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© 2024 MergersCorp M&A International. All rights reserved.

© 2024 MergersCorp M&A International. MergersCorp™ M&A International is the collective brand name of independent affiliates of MergersCorp M&A International. For more
details on the nature of our affiliation, please visit us on our website https.//www.mergerscorp.com/disclaimer. MergersCorp M&A International is not a registered broker-dealer
under the U.S. securities laws. MergersCorp M&A International does not offer or sell securities or provide investment advice or underwriting services. The articles or publications
contained in this presentation are not intended to provide specific business or investment advice. The author or MergersCorp M&A International shall not be liable for any errors
or omissions, or for any loss suffered by any person or organization acting or refraining from acting as a result of the content of this website. It is recommended that specific
independent advice be sought before making any business or investment decision.
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